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CUVINTE CHEIE

Parti afiliate, tranzactii cu parti afiliate, IAS 24, preturi de transfer, liniile directoare OECD
privind preturile de transfer, BEPS, informatii privind partile afiliate in situatiile financiare ale
companiilor listate la BVB, perceptia profesionistilor romani cu privire la domeniul preturilor de

transfer.
INTRODUCERE

Dezvoltarea tranzactiilor intre parti afiliate este facilitatd de fenomenul curent al globalizarii a
carui manifestare este din ce in ce mai pregnantd. Astfel, conform statisticilor, peste o treime din
comertul mondial si peste 80% din tranzactiile prin care se transfera tehnologii sunt desfasurate

intre parti afiliate (L1, 2006, p.28).

Printre ratiunile cele mai evidente care stau la baza dezvoltarii comertului intra-grup sau a
internalizarii firmelor se numara: realizarea de economii de scard, reducerea costurilor fixe,
existenta unor capacitati de productie neexploatate, evitarea negocierilor si a costurilor
tranzactionale, divizarea procesului de productie, caracteristicile specifice ale produselor, nevoia
de siguranta, necesitatea pastrarii secretului comercial, politicile contabile, evitarea impozitelor,
prevederile tratatelor regionale (UE, NAFTA), abolirea protectionismului (Georgopoulos et al.,
2007, p. 45; precum si Lall, 1978; Dunning, 2000, citati de Georgopoulos et al., 2007, p. 48).

Tn tabelul de mai jos sunt prezentate, sintetizat, motivele principale care stau la baza tranzactiilor

din interiorul unui grup:

Tabelul 1. Motivele principale ale tranzactiilor intra-grup

MOTIV EXPLICATIE

Filialele achizitioneaza produse semifabricate / intermediare pe care le
prelucreaza cu tehnici specifice lor si le transfera apoi altor entitati din
grup care se ocupd de fazele urmatoare ale procesului de productie, pana
cand este obtinut produsul finit. In acest mod, grupul in ansamblul sau
beneficiaza de avantajele specializdrii si de economiile de scara obtinute.

Avantajele
specializarii /
economii de scara

Controlul calitatii Achizitiile de produse intermediare din cadrul grupului prezintd mai multa
produselor siguranta din punct de vedere al calitatii, decat produsele achizitionate de
intermediare la parti terte.




Exploatarea
costurilor de
productie scazute

Grupurile au capacitatea de a plasa anumite operatiuni in tari in care
costurile cu materiile prime si forta de munca sunt scazute, ceea ce aduce
un avantaj.

Amortizarea
cheltuielilor de
cercetare —
dezvoltare

Anumite companii din grup efectueaza cheltuieli de cercetare — dezvoltare
pentru obtinerea de noi produse sau tehnologii. Pentru a exploata la
maxim rezultatele cercetarii, sunt create noi filiale care aplica aceste
rezultate si carora le sunt refacturate cheltuielile ce cercetare — dezvoltare
de catre compania care le efectueaza.

Protectia knowhow-
ului impotriva
competitorilor

Prin crearea de noi fililale care aplica rezultatele cercetarii, in loc ca
acestea sa fie vandute unor parti terte, knowhow — ul raméane in cadrul
grupului, fiind protejat astfel de un eventual “furt” din partea competitiei.

Exploatarea
retelelor globale de
vanzari si marketing
ale societatii — mama
/ grupului

Grupurile au, Tn general, retele de vanzari si activitati de marketing
globale, de care beneficiaza toate filialele (in acest sens, o companie care
face parte dintr-un grup are un avantaj fata de o companie ce opereaza
independent, deoarece prima are acces la reteaua de clienti dezvoltata de
grup, pe cand cea independenta trebuie sa gaseasca singura clienti).

Ratiuni fiscale

Grupurile au capacitatea de a-si structura operatiunile, astfel incat,

(evitarea activitatile care aduc cele mai mari profituri sa fie realizate n tari cu
impozitarii) fiscalitate scazuta.

o Profitul grupului in ansamblul sdu este maximizat ca urma a eficientizarii
Maximizarea

profitului societatii —
mama / a grupului
in ansamblul sau

operatiunilor (prin beneficiile aduse de specializare, de economiile de
scara obtinute, de plasarea unor activitati in tari in care costurile sunt mici,
de posibilitatea de a imparti cheltuielile de cercetare — dezvoltare intre
filiale care utilizeaza rezultatele cercetarii etc).

Sursa: prelucrat dupa Georgopoulos et al. (2007, p. 52)

Este deja binecunoscutd ideea, conform careia, competitia globald are capacitatea de a schimba
modul 1n care bunurile sunt produse si distribuite in jurul intregului mapamond, motiv pentru
care, diversele activitafi creatoare de valoare adaugata ale grupurilor multinationale (MNE) sunt
dispersate in tari diverse si coordonate cu scopul de a castiga avantaje competitive. Insa, pentru a
beneficia de avantajul competitiv, este necesar ca activitdtile creatoare de valoare addugata sa fie
realizate in jurisdictiile ce ofera avantaje comparative unice. In acest sens, un bun manager
trebuie sa identifice si s@ aiba control asupra factorilor care influenteaza performanta grupului in
fiecare din cele trei stagii principale ale procesului creator de valoare, si anume: aprovizionare,
productie si distributie (Prasad & Sounderpandian, 2003, p.241). Aceeasi autori sunt de parere
cd, pentru a castiga avantajul competitiv prin intermediul lantului creator de valoare global,
MNE trebuie sa: furnizeze produse de cea mai buna calitate (De Meyer et al., 1989, Fawcett et
al., 1993), la cele mai mici costuri (Goonatilake, 1990), in cel mai scurt timp (Haug, 1985;

Fawcett & Birou, 1992), incluzand servicii post — vanzare (Porter, 1986).



Reprezentarea grafica a unui lant creator de valoare global (cu accent pe factorii care favorizeaza

performanta) este redata in figura de mai jos:

Figura 1. Lant creator de valoare global
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Sursa: Prasad & Sounderpandian (2003, p.242)

Cu scopul de a atinge dezideratele prezentate mai sus, de a pastra suprematia in fata
competitorilor si de a obtine profituri cat mai mari, entitatile din cadrul grupurilor au (datorita
relatiei dintre ele) capacitatea de a derula tranzactii pe care partile independente nu le-ar fi
incheiat. De aici rezida importanta reglementarilor din sfera raportarii contabile financiare, care
au, printre altele, si obiectivul de a asigura faptul ca situatiile financiare ale entitatilor ce detin

parti afiliate nu sunt denaturate de prezenta sau tranzactiile derulate cu acestea.



Totodata, preturile la care se desfasoara tranzactiile intre parti afiliate, cunoscute sub denumirea
de preturi de transfer, si, in special valenta fiscala a acestora, prezinta o importantd covarsitoare
si In continud crestere, atat pentru MNE cat si pentru administratiile fiscale, deoarece aceste
preturi au un impact major asupra rezultatului fiscal al grupurilor (si implicit asupra nivelului

impozitelor datorate de acestea).

in acest context, am considerat ca studierea nrelatiilor intre parti afiliate”, respectiv a modului in
care ,,preturile tranzactiilor derulate intre acestea” sunt fixate, constituie un domeniu de analiza
multidisciplinar (contabilitate, audit, fiscalitate, guvernanta corporativa etc), complex si delicat
in acelasi timp, care poate face obiectul unei cercetdri stiintifice detaliate, a carei finalitate

speram ca este interesanta si ca aduce plusvaloare cunosterii in domeniu.

Prin urmare, obiectivul fundamental al acestui demers stiintific este reprezentat de dezvoltarea si
aprofundarea problematicii relatiilor intre parti afiliate, pundnd accent pe preturile de transfer,
domeniu ce prezintd importantd de o datd relativ recentd pentru specificul pietei din Romania
(interes manifestat la inceputul secolului XXI, dupa anul 2000), dar care este intens dezbatut si
analizat in tarile dezvoltate incepand cu a doua jumadtate a secolului XX (variante primare ale
legislatiei de preturi de transfer au aparut, inca din prima jumatate a secolului XX, in UK - anul

1915 si in SUA - anul 1917).

Acest obiectiv fundamental este descompus in patru obiective operationale, care au fost atinse,
n mod individual, in primele patru capitole ale prezentului studiu (ultimul capitol fiind destinat
prezentarii concluziilor finale, a contributiilor, limitelor si perspecivelor cercetarii), dupa cum
urmeaza:

v" Obiectivul 1: Conturarea cadrului conceptual privind partile afiliate si tranzactiile
derulate intre acestea, punand accept pe aspectele specifice preturilor de transfer, prin
raportarea la rezultatele cercetdrilor academice anterioare.

v' Obiectivul 2: Prezentarea si analizarea aspectelor principale ale reglementarilor privind
aria preturilor de transfer fiscale existente la nivelul a trei paliere subsecvente, si anume:

international, european si national.



v" Obiectivul 3: Prezentarea si analizarea aspectelor principale ale reglementarilor financiar
- contabile privind partile afiliate existente la nivel international, european si national si,
totodata, testarea modului 1n care companiile romanesti respectd aceste reglementari.

v Obiectivul 4: Prezentarea directiilor in care este posibil s se dezvolte reglementarile din
sfera preturilor de transfer fiscale de la nivel international, european si national, si,
totodata, prezentarea perceptiei specialistilor din Romania cu privire la anumite aspecte

legate de preturile de transfer fiscale.

Avand in vedere cele de mai sus, structura tezei de doctorat poate fi ilustrata astfel:

Figura 2. Structura tezei de doctorat

1. Cadrul conceptual
privind tranzactiile
intre parti afiliate si
preturile de transfer

3. Tranzacfii intre pat(i 4. Preturile de transfer

2. Pre‘gur} Sle tf{anslfer = afl!lqted— dehrtmtarl ficolo: 0 abordarein
delimitari fiscale privin raporvarea B i
- financiara -

5. Concluzii generale,
contributii proprii, limite
si perspective ale
cercetarii

Sursa: proiectia autorului
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METODOLOGIA CERCETARII

Orice demers stiintific are la bazd o metodologie de cercetare specifica care cuprinde metodele,

tehnicile, procedeele si instrumentele folosite cu scopul atingerii obiectivelor propuse.

In ceea ce priveste lucrarea de fatd, aceasta a fost structurati de o asa maniera incat metodologia
de cercetare utilizatd pentru atingerea celor patru obiective operationale a fost prezentatd, in
detaliu, in cadrul fiecarui capitol, care trateaza pe rand cate un asemenea obiectiv. S-a optat
pentru aceastd structurd cu intentia de a evidentia mai clar relatia dintre obiectivul propus,
ipotezele formulate, metodologia utilizatd si rezultatele obtinute. In figura de mai jos este
prezentata sinteza generala a metodologiei de cercetare utilizate Tn vederea atingerii obiectivelor

propuse la inceputul acestui demers stiintific.

Figura 3: Metodologia de cercetare - sinteza
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Sursa: proiectia autorului
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PREZENTAREA SINTETICA A CONTINUTULUI CAPITOLELOR TEZEI DE
DOCTORAT

Primul capitol a avut drept obiectiv central delimitarea cadrului conceptual privind tranzactiile
intre parti afiliate, respectiv preturile de transfer, prin raportarea la literatura stiingifica de

specialitate.

Pentru realizarea obiectivului propus, a fost conturat, pentru inceput, un esantion reprezentativ
de articole stiintifice din literatura de specialitate, care a fost apoi supus unei analize cantitative

si calitative.

In ceea ce priveste tranzactiile intre pdrti afiliate, acestea sunt percepute in literatura de
Specialitate drept ,,0 sabie cu doua tdisuri”, in functie de doua teorii diametral opuse. Una dintre
acestea este teoria eficientei, conform careia, tranzactiile intre parti afiliate sunt eficiente din
punct de vedere economic, favorizdnd economiile de scara, reducerea costurilor de
tranzactionare, cresterea profitabilitatii operationale si financiare, sporirea rentabilitaii activelor,
parte, conform teoriei conflictului de interese, tranzactiile intre parti afiliate sunt considerate
daunatoare, favorizand exproprierea actionarilor minoritari de catre cei majoritari, manipularea
rezultatelor financiare pentru scopuri diverse, delapidarea activelor, supraevaluarea profiturilor.
Pentru a facilita propagarea efectelor benefice asociate tranzactiilor intra-grup si a le contracara
pe cele negative, organismele de reglementare §i supraveghere din domeniu ar trebui sa adopte o
abordare contingentd, n care aceste doua teorii si coexiste. In acest fel, derularea de tranzactii
intre parti afiliate ar fi sustinutd si riscurile asociate lor ar fi diminuate, in timp ce costurile

privind indeplinirea cerintelor de monitorizare nu ar creste in mod nejustificat.

n ceea ce priveste preturile de transfer, acestea sunt analizate Tn literatura de specialitate din
doud perspective diferite. Perspectiva economica abordeaza preturile de transfer din punct de
vedere tehnic, separandu-le de contextul politico-economic in care sunt dezvoltate si utilizate.
Conform acestei perspective, preturile de transfer sunt instrumente de alocare a resurselor in
interiorul grupului, fiind utilizate atat in coordonarea MNE pentru a atinge obiectivele fixate, cat

si in evaluarea performantelor individuale ale filialelor / managerilor (sunt deci folosite pentru

12



scopuri interne). Perspectiva fiscald incearca sa creioneze instrumente prin a caror aplicare
preturile de transfer sa nu devieze de la valorile pietei, pentru a nu denatura concurenta si baza
impozabild din diferitele jurisdictii in care activeaza o multinationala (fiind deci utilizate pentru
scopuri externe). Chiar daca exista argumente care sustin decuplarea economic — fiscal (cum ar
fi: preturile fiscale sunt dominate de reglementari, neavand capacitatea de a capta aspectele
economice, sau detensionarea relatiei performantd — impozitare) si legislatii care permit o
asemenea decuplare (de exemplu SUA), in practica, perspectiva economica si cea fiscald a
preturilor de transfer sunt puternic integrate (datorita simplitatii, a costurilor mai mari pe care le
implica doua seturi de raportari, sau pentru a evita ca autoritagile sa obtina informatii ce pot fi

folosite 1n reclasificarea tranzactiilor).

Prin urmare, tranzactiile intre parti afiliate si preturile de transfer pe care acestea le comporta
reprezintd o arie de studiu multidisciplinara (economie, contabilitate, fiscalitate, guvernanta
corporativd, audit, finante, marketing, stiinte juridice, relatii internationale etc) care implica
numerosi actori (corporatii, contabili, guverne, organisme internationale, avocati, consultanti
etc). Facand abstractie de complexitatea, dificultatea si nivelul de cunostinte, respectiv informatii
pe care o gestionare eficientd a tranzactiilor cu parti afiliate si a preturilor de transfer le impune,
incheiem prin a-1 cita pe Rosenthal (2008), conform caruia, obiectivul natural al acestor procese

ar trebui sa fie corectitudinea.

Cel de-al doilea capitol a avut drept obiectiv central prezentarea si analizarea aspectelor
principale ale reglementarilor privind aria preturilor de transfer existente la nivelul a trei paliere

subsecvente, si anume: international, european si national.

La nivel international, Liniile Directoare (ghidul / raportul) ale OECD privind Preturile de
Transfer reprezintd instrumentul principal, recunoscut de majoritatea statelor, care furnizeaza
informatii si recomandari esentiale privind modalitatea de determinare a preturilor de transfer din
punct de vedere fiscal. Raportul a fost prezentat pentru prima data in anul 1979, fiind actualizat

si adoptat in anul 1995 si apoi reactualizat in anul 2010.

Piatra de temelie care sta la baza acestui ghid este reprezentatd de principiul valorii de piata (en.

Arm’s Length Principle — ALP), conform caruia, tranzactiile dintre parti afiliate trebuie sa se
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desfasoare ca si cand relatia de afiliere nu ar exista, adica respectand valoarea pietei libere. Acest
standard are la baza principiul separarii entitatilor si pune accent pe natura si pe caracteristicile

(circumstantele) tranzactiilor.

Esenta aplicarii principiului ALP este reprezentatd de procesul de comparare a trazactiilor
controlate cu tranzactii similare independente (proces denumit ,analizd comparativa”), iar
indicatorii comparati sunt pretul sau marja de profit (bruti sau neti). In functie de
disponibilitatea informatiilor relevante pentru efectuarea analizei, tranzactiile comparabile
independente pot fi interne sau externe. Factorii cei mai importanti care se analizeaza in cadrul
analizei comparative sunt: caracteristicile bunurilor / serviciilor ce fac obiectul tranzactiei,
profilul functional al entitatilor intre care se deruleaza tranzactia (active, riscuri, functii),
termenii contractuali ai tranzactiei, strategia de afaceri a entitatilor si circumstantele economice
generale. Gradul de importanta a acestor factori de comparabilitate depinde de metoda aleasa
pentru determinarea preturilor de transfer, metoda care la randul sau depinde de disponibilitatea
informatiilor relevante. Ghidul OECD recunoaste cinci metode de determinare a preturilor de
transfer, impartite in doud categorii: metode tranzactionale traditionale (CUP, CPM, RPM), care
necesitd un grad de comparabilitate mai ridicat si metode bazate pe profitul tranzactional
(TNMM, RPM). Finalitatea analizei comparative constd in identificarea intervalului de piata ce
reprezintd de fapt intervalul de valori ale pretului / profitului aferent tranzactiilor comparabile

derulate de companii comparabile independente.

Raportul OECD contine si recomandari referitoare la documentarea preturilor de transfer si la
administrarea acestora de cdtre autoritatile competente (inclusiv aspecte privind procedura APA).
De asemenea, ghidul mai cuprinde si detalii referitoare la unele tranzactii considerate mai
problematice din punct de vedere al preturilor de transfer, datorita substantei si caracteristicilor
ambigue ale acestora - este vorba despre tranzactii care implica active intangibile, servicii,

aranjamente de impartire a costurilor, restructurari de afaceri.

La nivel european, Comisia Europeana acordd o importanta deosebita preturilor de transfer,
deoarece acestea au capacitatea de a influenta modul in care functioneaza piata interna. Comisia
recunoaste munca OECD in materie si este un sustindtor absolut al principiului valorii de piata.

Statele membre UE au incheiat o Conventie de Arbitraj ca un instrument de eliminare a dublei
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impozitari ce apare In urma ajustdrilor de preturi de transfer efectuate de autoritati pentru ca
acestea sa fie conforme cu principiului ALP. Cu scopul de a gasi solutii care sa ajute la
implementarea practica a Conventiei de Arbitraj, Comisia Europeana a propus, in anul 2002,
fondarea unui Forum European cu competente in domeniul preturilor de transfer. De atunci,
agenda de lucru a forumului s-a largit, iar acesta are drept obiectiv gasirea de solutii pragmatice
pentru problemele Intdmpinate de aplicarea practica a regulilor privind preturile de transfer pe
teritoriul UE. Forumul a emis numeroase rapoarte referitoare la varii aspecte din aria preturilor
de transfer, iar la recomandarile sale Consiliul a adoptat si doud Coduri de Conduita privind TP
(unul referitor la aplicarea Conventiei de Arbitraj si unul referitor la documentatia preturilor de

transfer).

Comisia Europeana a propus 1n anul 2011 un model de Directiva privind baza fiscala consolidata
comund, care are drept obiectiv consolidarea bazei impozabile a grupurilor de companii din
interiorul Uniunii Europene. Pana in prezent statele membre nu au ajuns la un consens privind
adoptarea directivei, majoritatea dintre acestea motivand ca proiectul nu respectd principiul
subsidiaritatii, ingradeste suveranitatea lor in materie de impozite directe si are drept efect
reducerea veniturilor bugetare din impozit pe profit. in masura in care proiectul de directivi se va
aproba in viitor, atunci vor disparea formalitdtile fiscale privind preturile de transfer pentru

entitatile care fac parte dintr-un grup fiscal conform directivei.

La nivel national, legislatia fiscala privind preturile de transfer urmareste principiile OECD din
domeniu si a fost implementatd la o data relativ recentd. Astfel, reglementari mai detaliate
privind preturile de transfer si metodologia de stabilire a acestora au fost introduse in legislatia
romaneascd abia in anul 2004, odatd cu intrarea in vigoare a Codului Fiscal si a Normelor
Metodologice de aplicare a acestuia. Legislatia romaneasca contine si prevederi referitoare la
documentarea preturilor de transfer (care urmaresc principiile Codului de Conduitd al UE in
aceasti arie) si la procedura de emitere a acordurilor de pret in avans. In cazul in care autoritatile
concluzioneaza ca o tranzactie derulatd intre parti afiliate nu respectd principiul valorii de piata,
acestea au dreptul de a ajusta veniturile obtinute din tranzactia respectiva si de a le impozita in

consecinta cu cota de 16% (la care se adauga dobanzi si penalitati de intarziere).
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Desi legislatia domestica din aria preturilor de transfer s-a dezvoltat destul de mult in ultima
perioadd, considerdm ca aceasta ar mai trebui aprofundata prin addugarea cel putin a
urmatoarelor aspecte: 1) stabilirea unui prag minim peste care este necesard pregatirea
documentatiei de preturi de transfer (pentru a evita eventualele incertitudini si costurile inutile) si
i1) introducerea unor cerinte de raportare fiscala anuald privind preturile de transfer (pentru a

facilita evaluarea tranzactiilor riscante din partea autoritdtilor).

Totodatd, trebuie mentionat faptul ca reglementérile privind preturile de transfer reprezinta un
domeniu dinamic, actualizat continuu de organismele competente de la nivel international,
european si national, pentru a corespunde realitatilor schimbatoare ale economiei globalizate. Pe
de alta parte, asa cum se mentioneaza si in raportul OECD, preturile de transfer fiscale nu
reprezintd o stiintd exactd, ci sunt bazate mai degraba pe rationamentul profesional coroborat cu
cunostinte solide privind, in principal: legislatia de TP, activitatea operationala a entitatii
analizate si specificitatea tranzactiei pentru care se determind preturile de transfer conform

principiului valorii de piata.

Capitolul al treilea a avut drept obiectiv central prezentarea si analizarea reglementarilor
contabile referitoare la parti afiliate de la nivel international, european si national, si, totodata,

testarea modului in care companiile romanesti respectd aceste reglementari.

Prin urmare, in prima parte a capitolului au fost analizate prevederile referentialului contabil
international IAS 24 — Prezentarea informatiilor privind partile afiliate, si, in acelasi timp a fost
prezentata evolutia sa, dar si similitudinile si diferentele dintre acest standard si alte norme
internationale referitoare la acelasi topic (US GAAP — ASB 850, JP GAAP — Statement 11).
Apoi, au fost analizate reglementdrile referitoare la parti afiliate existente la nivel european si la

nivel national.

Tn ceea ce priveste prevederile domestice, a fost testat si gradul de armonizare formali dintre IAS
24 si cele doua norme care reglementeaza practicile contabile romanesti — OMF 3055 / 2009
pentru adoptarea Reglementarilor contabile conforme cu Directivele Europene, respectiv OMF
1286 [/ 2012 pentru aprobarea Reglementarilor contabile conforme cu Standardele

internationale de raportare financiara, aplicabile societatilor comerciale ale caror valori
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mobiliare sunt admise la tranzactionare pe o piatd reglementatd. In urma acestei analize s-a
concluzionat faptul cd similitudinea primului act normativ cu IAS 24 este de 69%, iar
similitudinea celui de - al doilea de doar 12% (un rezultat paradoxal, avand in vedere ca scopul
acestei norme este chiar aprobarea reglementarilor conforme cu IFRS, si era de asteptat ca

prevederile referitoare la parti afiliate sa fie mult mai apropiate de cerintele IAS 24).

Tn cea de-a doua parte a capitolului, a fost realizat un studiu empiric asupra companiilor
romanesti listate la BVB, cu scopul de a testa nivelul la care acestea prezintd, in cadrul
raportdrilor financiare anuale, informatii referitoare la partile afiliate conform cerintelor IAS 24.
Totodata, s-a testat nivelul de informatii referitoare la preturile de transfer practicate pe care
companiile din esantionul analizat le prezinta in cadrul raportarilor anuale (in ciuda faptului ca

nu exista niciun act normativ care s impund prezentarea unor astfel de informatii).

Prin urmare, pentru fiecare companie din esantion si pentru fiecare an cuprins in studiu (perioada
2008 — 2012), a fost calculat un indice al prezentarilor de informatii (en. “Disclosure Index” —
DI), prin cuantificarea elementelor obligatoriu de prezentat conform IAS 24 versus elementele
efectiv prezentate de catre companiile analizate. Pentru acest indice au fost calculate valoarea
anuala (DI pentru fiecare companie si pentru fiecare an), valoarea agregata (media aritmeticd a
valorilor DI din cei cinci ani pentru fiecare companie), valoarea sintetizata (media aritmetica a
valorilor DI pentru fiecare an si pentru toate companiile la un loc) si valoarea globala (media

artimeticd a DI pentru toate companiile si pentru toti anii la un loc).

Rezultatele analizei releva faptul cd existd companii care, in anumiti ani, nu prezintd nicio
informatie referitoare la parti afiliate, sau prezinta foarte putine detalii (DI cu valoare 0 sau 0.06),
dar 1n acelasi timp existd companii care prezintd foarte multe aspecte referitoare la partile lor
afiliate (DI cu valoare 0.84). Pe de altd parte, rezultatele studiului ilustreaza clar evolutia
prezentarilor de informatii referitoare la parti afiliate pe durata perioadei analizate, valoarea DI
crescand constat in perioada 2008 — 2011. Tn anul 2012 s-a Tnregistrat din nou un rezultat
paradoxal, deoarece valoarea DI a scazut usor fatd de perioada precedentd (cu 0.02 puncte).
Aceastd scadere este neasteptata, chiar anormala, mai ales avand in vedere ca in anul 2012 toate
companiile au intocmit situatii financiare conform referentialului IFRS, si, in mod normal, era de

asteptat ca valoarea DI sa creasca. Pe durata culegerii informatiilor din raportarile financiare, s-a
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observat faptul ca in anul 2012, comparativ cu 2011, companiile care au trecut la raportarea
conform IFRS au schimbat sablonul situatiilor financiare, prezentdnd informatii mult mai
stufoase cu privire la politicile contabile generale si la aspecte ce tin de aplicarea IFRS, dar au
omis sd mai prezinte unele informatii referitoare la partile afiliate (este vorba in special de
informatii referitoare la remuneratia conducerii pe termen lung — concret, companiile nu au mai
inclus fraza in care mentionau cd nu au obligatii privind plata pensiilor pentru membrii

conducerii sau ca nu au acordat credite, garantii sau alte beneficii acestora).

Tn cea de-a doua etapi a studiului empiric, prin intermediul statisticii inferentiale (analiza
corelatiei si a regresiei liniare simple si multiple), s-a verificat dependenta valorii indicelui
prezentarilor de informatii referitoare la parti afiliate de anumiti factori cantitativi si calitativi,
precum: cifra de afaceri, active totale, rezultat financiar, activ net, originea capitalului, natura
capitalului, structura actionariatului, categoria de cotare la bursa, referentialul pe baza céruia sunt
intocmite situatiile financiare, calitatea auditorilor externi. Rezultatele analizei indica faptul ca,
in general, existd o legaturd de intensitare medie spre micd intre nivelul DI si structura
actionariatului, pe de o parte, si calitatea auditorilor externi, pe de altd parte, in timp ce intre

restul factorilor mentionati si DI nu exista corelatie.

In ceea ce priveste informatiile referitoare la preturi de transfer, peste jumitate din companiile
analizate nu fac nicio referire la acest aspect. Restul companiilor fac referiri generale, cu privire
la existenta legislatiei de preturi de transfer in Romania, iar anumite companii mentioneaza si
unele aspecte mai concrete, precum: declararea faptului ca preturile de transfer practicate
respectd valorile pietei, mentionarea metodelor utilizate pentru determinarea preturilor de
transfer etc. Totodata, analiza statistica a relevat faptul cd exista o corelatie de intensitate medie
intre nivelul indicelui prezentarilor de informatii referitoare la parti afiliate si nivelul

prezentarilor de informatii referitoare la preturile de transfer.

Obiectivul capitolului patru a fost, pe de o parte, prezentarea directiilor in care este posibil sa se
dezvolte reglementdrile din sfera preturilor de transfer de la nivel international, european si
national, iar pe de altd parte, prezentarea perceptiei specialistilor din Romania cu privire la

anumite aspecte legate de preturile de transfer.

18



Astfel, in cadrul primei parti a capitolului, a fost prezentat raportul cunoscut in literatura si
practica de specialitate sub acronimul BEPS — ”Base Erosion and Profit Shifting”. Aceast raport
a fost emis de OECD 1n februarie 2013, la initiativa liderilor G20 ca urmare a intalnirii din iunie
2012, iar in luna iulie 2013 a fost emis si un Plan de Actiune n vederea implementarii aspectelor

referitoare la BEPS.

Dupa cum reiese si din titlul sau, obiectivul acestul raport si al planului de actiune adiacent este
sunt in prezent accesibile multinationalelor, prin intermediul unor tehnici aparent legale (dar non
— etice), care le sunt favorabile in demersul lor de a plati impozite cat mai reduse, cu mult mai

mici comparativ cu operatiunile pe care le desfasoara.

Patru din cele 15 actiuni ale planului mentionat sunt referitoare la preturile de transfer, iar
finalizarea lor va avea drept rezultat modificari semnificative ale Ghidului OECD 1n materie.
Aceste actiuni presupun alinierea nivelului profiturilor fiscale cu nivelul operatiunilor derulate in
cadrul fiecarei jurisdictii fiscale, sau altfel spus, cu substanta economica a tranzactiilor (punand
accent pe active intangibile utilizate, pe riscuri reale asumate si pe nivelul de capitalizare
necesar). Pe langa aceasta, aplicarea principiului transparentei este posibil sd aducd obligatii
suplimentare pentru contribuabili in ceea ce priveste documentatia preturilor de transfer.
Concret, acestia vor fi nevoiti sa ofere autoritdtilor fiscale o imagine holistica a operatiunilor
derulate de un grup la nivel global, prin furnizarea, in cadrul unui format standard prestabilit, a
anumitor tipuri de informatii (alocarea veniturilor la nivel global, activitatea economica derulata

in alte jurisdictii, impozitele platite in alte state etc).

Asa cum numerosi oficiali au mentionat, proiectul BEPS are capacitatea de a schimba Th mod
semnificativ principiile fundamentale ale fiscalititii internationale. In mod natural, schimbarea
reglementdrilor internationale din sfera preturilor de transfer va determina schimbarea

subsecventa a reglementarilor europene si nationale in materie.

In ceea ce priveste abordarea practici a autoritatilor romanesti in privinta preturilor de transfer,
acestea reprezinta un obiectiv major al Strategiei ANAF pe termen mediu 2012 — 2016. Totodata,
se observa ca nivelul de cunostinte al inspectorilor fiscali Tn domeniu a crescut semnificativ,

numdrul de inspectii fiscale pe aceastd temd este, deasemenea, in continud crestere, la fel si
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ajustarile privind preturile de transfer practicate de companii, in vederea alinierii lor cu valorile
pietei (pana in prezent, cea mai mare ajustare efectuatd de autoritatile din Romania a fost de 30

de milioane de euro).

Tn cadrul celei de-a doua pirti, a fost realizat un studiu empiric (prin aplicarea unui chestionar)
asupra specialistilor din Roméania din domeniul financiar — contabil (membrii CCF, CAFR,
CECCAR), cu scopul de a evalua perceptia acestora privind aria preturilor de transfer.
Chestionarul a fost construit folosind tehnica palniei (care presupune trecerea de la general la
particular), iar cele 19 intrebari au fost grupate in patru categorii de informatii distincte
(informatii generale despre respondeti, informatii privind cunostintele in domeniu, informatii
referitoare la aspecte tehnice ale preturilor de transfer, informatii privind legislatia romaneasca in

domeniu).

In urma interpretdrii raspunsurilor obtinute, a reiesit faptul cd majoritatea respondentilor
activeaza in aria serviciilor de consultantd financiara / fiscala / contabilitate, si au o experientd in

munca de peste 15 ani, aspecte care ne asigura de calitatea raspunsurilor acordate.

In ceea ce priveste nivelul personal de cunostinte referitoare la preturi de transfer, majoritatea
respondentilor se autoevalueazd ca avand cunostinte medii in acest domeniu, in timp ce
cunostintele in context national sunt considerate ca fiind de un nivel slab. Totodata, conform
raspunsurilor primite, urmarea unor cursuri / seminarii pe tematica preturilor de transfer depinde
de organizatia profesionala din care respondentii fac parte (majoritatea membrilor CCF au urmat
stagii de pregdtire la initiativa camerei respective, in timp ce majoritatea membrilor CAFR si
CECCAR nu au urmat cursuri in domeniu, iar cei care au urmat au facut-o din initiativa proprie).
In acelasi timp, respondentii sunt de parere ci, in vederea dezvoltarii lor profesionale, este util si
participe la stagii de pregatire si cd organizatiile profesionale ar trebui sa se implice in formarea

specialistilor in aria preturilor de transfer.

Totodata, persoanele chestionate considerd ca preturile de transfer sunt importante in cadrul
strategiei globale de afaceri dar ca, in acelasi timp, aceste preturi pot fi utilizate drept
instrumente de manipulare a rezultatului fiscal. In opinia lor, cei mai importanti factori care au
capacitatea de a contracara utilizarea preturilor de transfer pentru scopuri de manipulare fiscala

sunt reglementarile legislative si transparenta practicilor financiar — contabile. Cei mai importanti
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factori extrinseci care cauzeaza dificultatea procesului de stabilire a preturilor de transfer sunt
lipsa unui ghid detaliat si a cunostintelor tehnice necesare, iar printre factorii intrinseci se numara
inexistenta tranzactiilor comparabile si caracteristicile mediului de afaceri. Respondentii
considera ca, in vederea realizarii unei documentatii de preturi de transfer complete, in procesul
de pregatire al acesteia ar trebui sa fie implicati atat specialisti din departamentul financiar cat si
specialisti din departamentele operationale. In ceea ce priveste societitile din RomaAnia,
profesionistii chestionati considerd cd acestea nu trateazd cu suficientd atentie aspectele
referitoare la preturi de transfer si ca, totodata, nu sunt in masura sa furnizeze informatii clare si
suficiente privind preturile pe care le practica in relatiile cu afiliatii. Cei mai importanti factori
care determind companiile din Romania sa acorde importanta aspectelor referitoare la preturile

de transfer sunt reglementarile legislative urmate de politicile de grup.

In ceea ce priveste legislatia romaneascd din domeniu, majoritatea respondentilor considera ca,
in forma actuald, aceasta este ambigua si mult prea sumara. Totodata, persoanele chestionate sunt
de parere ca autoritatile din Roméania nu au suficiente cunostinte tehnice in aria preturilor de
transfer, au o atitudine abuziva si aplica forma legii, nu substanta sa. Majoritatea respondentilor
care fac parte din CCF si CECCAR sunt de parere cd introducerea obligatiei de a pregati
raportari fiscale anuale referitoare la preturile de transfer nu ar fi benefica, in timp ce majoritatea
respondetilor CAFR considera beneficd o astfel de masura. Pe de altd parte, aproape toti
respondentii sunt de parere ca stabilirea unui prag minim privind valoarea tranzactiilor sub care

existenta dosarului de preturi de transfer sa nu fie necesara ar fi o masura legislativa eficienta.

Ultimul capitol, al cincilea, a avut drept obiectiv prezentarea concluziilor generale ale
demersului stiintific la care ne-am angajat, a contributiilor proprii care consideram ca au fost
aduse cunoasterii in domeniu, a limitelor cercetarii si a perspectivelor viitoare de studiu in
aceastd arie complexa a relatiilor intre parti afiliate si preturilor de transfer. Aceste aspecte sunt
prezentate in sectiunea urmatoare — “concluzii, limite, contributii proprii si perspective ale

cercetarii.”
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CONCLUZIIL, LIMITE, CONTRIBUTII PROPRII SI PERSPECTIVE ALE
CERCETARII

Concluzii generale

Asa cum a fost mentionat la inceputul lucrarii de fata, obiectivul fundamental al prezentului
demers stiintific a fost dezvoltarea si aprofundarea problematicii relatiilor intre parti afiliate,
pundnd accent pe preturile de transfer, obiectiv atins prin intermediul celor patru obiective
operationale: 1) prezentarea stadiului actual al cunoasterii in domeniu; ii) prezentarea si
analizarea reglementarilor privind preturile de transfer fiscale; iii) prezentarea si analizarea
reglementdrilor din sfera raportarii financiar — contabile cu privire la relatiile si tranzactiile intre
parti afiliate, iv) prezentarea directiilor in care este posibil sd se dezvolte reglementarile din sfera

preturilor de transfer fiscale.

Primul obiectiv operational a fost atins prin analizarea cercetarilor academice din aria noastra de
interes existente la nivel international (deoarece literatura nationala din domeniu este putin
dezvoltata, avand in vedere ca problematica tranzactiilor intre parti afiliate, respectiv a preturilor
de transfer prezintd interes pentru organismele de reglementare din Romania si pentru
cercetatorii autohtoni incepand cu o data relativ recentd - cu precadere dupa anul 2000), in timp
ce pentru atingerea urmatoarelor trei obiective s-au avut in vedere aspecte specifice ariei de

interes existente la nivel international, european si national.

Fiecare obiectiv operational a fost dezvoltat in cadrul cate unui capitol distinct, rezultdnd astfel
patru capitole, care, impreund, converg inspre atingerea obiectivului fundamental si definitiveaza

cercetarea la care ne-am angajat.

Prin urmare, in cadrul primului capitol a fost delimitat cadrul conceptual privind tranzactiile intre
parti afiliate, respectiv preturile de transfer, prin raportarea la literatura stiintifica de specialitate.
Pentru inceput a fost creionat un esantion de articole, prin cautarea, in trei baze de date, folosind
expresiile “related party transactions” si “transfer pricing”, care apoi a fost supus analizei
cantitative si calitative. A fost observat faptul ca tranzactiile intre parti afiliate sunt percepute
drept o ”sabie cu doud taisuri”, in functie de doua teorii diametral opuse: teoria eficientei

(conform cdreia aceste tranzactii favorizeazd dezvoltarea economicd), respectiv teoria
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conflictului de interese (conform cdreia astfel de tranzactii sunt daundatoare progresului
economic). Pentru ca efectele benefice asociate tranzactiilor intre parti afiliate sa fie propagate
iar cele negative contracarate, solutia consta in adoptarea unei abordari contingente, in care cele
doua teorii sa coexiste. Preturile de transfer sunt analizate in literatura de specialitate din doud
perspective diferite: perspectiva economica (care presupune o abordare tehnica, separatd de
contextul politico-economic in care aceste preturi sunt utilizate), respectiv perspectiva fiscala
(care incearca sa dezvolte instrumente pentru ca preturile de transfer sa nu devieze de la valorile

pietei). In practica, aceste doua perspective sunt puternic integrate.

Tn al doilea capitol au fost analizate aspectele principale ale reglementirilor privind preturile de
transfer fiscale. La nivel international, ghidul OECD privind Preturile de Transfer furnizeaza
informatii i recomandari esentiale in vederea determinarii preturilor de transfer conform
regulilor pietei libere. Acest ghid este construit in jurul principiului fundamental al valorii de
piatd (en. arm’s lenght principle), conform caruia tranzactiile intre parti afiliate trebuie sa se
desfasoare ca si cand relatia de afiliere nu ar exista. Acest principiu pune accent pe natura si
circumstantele tranzactiilor iar esenta aplicarii sale constd in analiza comparativa care are in
vedere cinci categorii de factori: caracteristicile bunurilor / serviciilor, profilul functional (active,
riscuri, functii), termenii contractuali, strategia de afaceri, circumstantele economice. Importanta
acestor factori depinde de metoda aleasd pentru determinarea preturilor de transfer (CUP, CPM,
RPM, TNMM, PSM), care, la randul sau, depinde de disponibilitatea informatiilor relevante. La
nivel european, Comisia Europeana recunoaste rezultatele OECD in sfera preturilor de transfer,
iar in demersurile sale nu intentioneaza sa dubleze munca acestei organizatii, ci, incearca sa
gaseasca solutii pragmatice pentru aplicarea practica a principiilor OECD in spatiul comunitar.
La nivel national, legislatia privind preturile de transfer a fost implementata relativ recent, insa
atat legislatia cat si cunostintele autoritatilor fiscale in domeniu au fost dezvoltate destul de mult
in ultima perioadd. Aceasta realitate reiese si din studiul de caz realizat, prin intermediul caruia
au fost comparate legislatiile privind preturile de transfer din Roménia si Polonia, din care

rezultd ca nu existd diferente intre principiile esentiale implementate in respectivele legislatii.

Tn capitolul al treilea au fost analizate aspectele principale ale reglementarilor privind raportarea
financiard a relatiilor si tranzactiilor intre parti afiliate. Standardul international care creioneaza

modul de raportare a acestor tipuri de relatii si tranzactii este IAS 24 — ”Prezentarea informatiilor
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privind partile afiliate”. Acest standard este recunoscut si la nivel european si este adoptat,
treptat, si la nivel national. In urma testarii gradului de armonizare formala dintre IAS 24 si OMF
3055 / 2009, respectiv OMF 1286 / 2012, s-a concluzionat faptul ca similitudinea primului act
normativ cu standardul international este de 69%, iar similitudinea celui de-al doilea act
normativ este de doar 12% (un rezultat anormal, pentru ca scopul acestei norme fiind aprobarea
reglementdrilor roménesti conforme cu IFRS, era de asteptat ca prevederile referitoare la parti
afiliate sa fie mult mai apropiate de cerintele IAS 24). In urma studiului empiric intreprins asupra
companiilor romanesti listate la BVB (cu luarea in considerare a raportarilor financiare pregatite
de acestea in ultimii cinci ani, respectiv 2008 — 2012), s-a concluzionat faptul ca, per ansamblu,
cerintele IAS 24 privind prezentarea informatiilor referitoare la parti afiliate sunt respectate intr-
o masurd medie (DI global = 0.42 puncte). Totodata, factorii care influenteaza, oarecum,
prezentarea unor astfel de informatii sunt structura actionariatului si calitatea auditorilor, in timp
ce factori precum: cifra de afaceri, active totale, rezultat financiar net, activ net, originea
capitalului, natura capitalului, categoria de listare la bursa, referentialul contabil, nu au nicio
influentd asupra nivelului de informatii referitoare la parti afiliate prezentate in raportarile
financiare ale companiilor analizate. Pe de altd parte, peste jumatate dintre companiile din
esantionul studiat nu fac nicio referire la preturile de transfer pe care le practica, unele dintre
acestea fac mentiuni generale, privind legislatia de preturi de transfer, iar anumite companii
prezintd si unele aspecte mai concrete (respectarea valorii de piatd, metoda folosita pentru
determinarea preturilor de transfer). in acelasi timp, in urma studiului realizat, a reiesit faptul ca
exista o corelatie de intensitate medie intre nivelul informatiilor privind partile afiliate si nivelul
informatiilor referitoare la preturi de transfer prezentate de catre companiile analizate in cadrul

raportdrilor financiare.

In capitolul al patrulea au fost prezentate directiile in care este posibil si se dezvolte
reglementdrile din sfera preturilor de transfer. La nivel international, OECD depune eforturi in
in anul 2013 a emis raportul si planul de actiune adiacent denumite generic BEPS (en. ”Base
Erosion and Profit Shifting”), a caror implementare va avea efecte semnificative asupra
reglementdrilor referitoare la preturi de transfer. La nivel european, avand in vedere faptul ca

Uniunea Europeana recunoaste munca OECD in materie, este mai mult decat sigur faptul ca
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proiectul BEPS va influenta semnificativ reglementérile comunitare referitoare la preturi de
transfer. Nu 1n ultimul rand, modificarile ce vor avea loc la nivel international si european in
domeniul preturilor de transfer, se vor resfrange, in mod natural, si asupra reglementdrilor
nationale. In ceea ce priveste perceptia specialistilor din Romania cu privire la preturile de
transfer, In urma studiului empiric realizat in randul membrilor CCF, CAFR si CECCAR, s-a
concluzionat faptul ca acestia apreciaza nivelul lor de cunostinte in domeniu ca fiind mediu, iar
nivelul de cunostinte in context national ca fiind unul slab. Totodata, respondentii considera ca
preturile de transfer sunt utilizate drept mecanisme de manipulare a rezultatului fiscal, iar printre
cei mai importanti factori ce au capacitatea de a contracara astfel de scopuri sunt reglementarile
legislative si transparenta practicilor financiar — fiscale. Dificultatea procesului de determinare a
unor preturi de transfer corecte se datoreaza atat unor factori extrinseci (lipsa unui ghid detaliat,
lipsa cunostintelor tehnice in domeniu) cat i unora intrinseci (inexistenta tranzactiilor
comparabile, caracteristicile mediului de afaceri). In ceea ce priveste societitile din Romania, in
opinia specialistilor chestionati, acestea nu acorda suficienta atentie preturilor de transfer si nu
sunt in masurd sa furnizeze informatii clare si suficiente privind preturile practicate cu afiliatii.
Totusi, cel mai important factor care determind companiile romanesti si acorde o oarecare
importantd preturilor de transfer sunt cerintele legislative. Pe de altd parte, in ceea ce priveste
legislatia romaneasca in materie, respondentii o considerd ambigud si mult prea sumara. O
potentiald modificare a acesteia in sensul introducerii obligatiei de pregatire a unor raportari
fiscale anuale nu este vazutd drept benefica de cétre cei chestionati, in timp ce stabilirea unui
prag valoric minim sub care documentatia justificativa sa nu fie necesara este perceputad drept o

masura eficienta.

In concluzie, tranzactiile intre partile afiliate si preturile de transfer reprezinti nu doar un
domeniu complex si delicat, ci si unul dinamic, actualizat continuu de organismele competente,
pentru a corespunde realitdtilor schimbatoare ale economiei globalizate si pentru a elimina
efectele negative, pe care, datoritd caracteristicilor intrinseci, le pot avea asupra societdtii in

ansamblul sau.
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Contributii proprii

In aceasta sectiune va fi prezentatd valoarea addugatd pe care consideram ca am reusit sa o

aducem in sfera cunoasterii din domeniul tranzactiilor intre parti afiliate si a preturilor de

transfer.

Astfel, principalele contributii aduse la nivel conceptual se refera la:

v

Prin intermediul studiului realizat la nivelul literaturii internationale de specialitate au
fost concluzionate urmatoarele aspecte: i) relatiile intre parti afiliate sunt abordate in
cadrul literaturii prin prisma a doud teorii opuse, si anume teoria eficientei, respectiv
teoria conflictului de interese, iar in abordarea practica aceste teorii ar trebui sa coexiste;
i1) preturile de transfer sunt analizate prin prisma a doud persective, si anume perspectiva
economica, respectiv perspectiva fiscala, perspective care, in practicd, sunt puternic
integrate.

Prezentarea si analizarea aborddrilor conceptuale privind preturile de transfer fiscale
existente la nivel international, european si national. Considerdam cd modul in care au
fost analizate instrumentele principale ale reglementarilor privind preturile de transfer
(principiul valorii de piatd, analiza comparativa, indicatorii comparati, metodele de
fixare a preturilor de transfer etc) prin oferirea unor exemple care simuleaza situatii reale
permite practicienilor posibilitatea de a se familiariza cu respectivele concepte, facilitand
astfel aplicarea practica a acestora.

Realizarea unei radiografii a legislatiei romanesti privind preturile de transfer prin
raportarea la legislatia poloneza din acelasi domeniu, ceea ce a permis conturarea
aspectelor ce ar trebui imbundtatite la nivelul legislatiei romanesti.

Prezentarea si analizarea abordarilor conceptuale privind raportarea financiara a relatiilor
si tranzactiilor intre parti afiliate existente la nivel international, european si national.
Prezentarea directiilor posibile de dezvoltare a reglementarilor referitoare la preturile de

transfer fiscale de la la nivel international, european si national.

La nivel empiric, principalele contributii aduse de prezentul demers stiintific se refera la:

v

Prin intermediul analizei nivelului de armonizare (utilizand coeficientii Jaccard) dintre
prevederile IAS 24 si cerintele normelor contabile romanesti referitoare la parti afiliate, a

fost stabilit faptul ca gradul de similitudine dintre OMF 3055 / 2009 si IAS 24 este de
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69%, 1n timp ce gradul de similitudine dintre OMF 1286 / 2012 si IAS 24 este de doar
12% (un rezultat anormal si neasteptat).

v" Prin intermediului studiului realizat asupra companiilor listate la BVB a fost realizata o
radiografie a practicii companiilor romanesti in ceea ce priveste prezentarea de informatii
referitoare la parti afiliate In cadrul raportarilor financiare anuale.

v Acelasi studiu delimiteaza factorii care au capacitatea de a influenta nivelul prezentarilor
de informatii referitoare la partile afiliate in cadrul raportarilor financiare anuale.

v Totodata, studiul realizeaza o radiografie a practicii companiilor roméanesti in ceea ce
priveste prezentarea de informatii referitoare la preturile de transfer in cadrul raportarilor
financiare anuale.

v" Prin intermediul studiului empiric asupra profesionistilor roméani din domeniul financiar —
contabil a fost realizatd o imagine de ansamblu asupra perceptiei acestora in legatura cu
aria preturilor de transfer, punand accent pe urmatoarele: nivelul de cunostinte, aspecte

tehnice si aspecte referitoare la legislatia preturilor de transfer.

In concluzie, cutezim a crede ci obiectivul fundamental enuntat la inceputul acestei cercetiri, si
anume dezvoltarea si aprofundarea problematicii relatiilor intre parti afiliate, pundnd accent pe

preturile de transfer, a fost atins.

Limitele cercetarii

Orice demers stiintific comporta, pe langa contributiile semnificative pe care le poate aduce
cunoasterii in domeniul vizat, si anumite limite, care sunt inerente. In cazul de fata, considerim
ca principalele limitele ale demersului stiintific la care ne-am angajat sunt:

v Din cauza faptului ca literatura de specialitate din aria vizatd este extrem de vasta,
realizarea unui studiu exhaustiv a fost imposibila, motiv pentru care a fost creatd o
metodologie de limitare a sferei de analiza care sd permita atingerea obiectivului propus.
Totodata, din cauza subiectivismului inerent cercetatorului, este posibil ca unele articole
din esantionul analizat sa fi fost incadrate eronat In anumite categorii de analiza (ex.
domeniu, tema de cercetare, cercetare, perspectiva).

v' Analizarea aspectelor esentiale privind: preturile de transfer fiscale, raportarea financiara

a relatiilor si tranzactiilor intre parti afiliate, respeciv directiile de dezvoltare a
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reglementarilor referitoare la preturile de transfer fiscale poate fi influentata de
subiectivismul inerent al cercetatorului.

Realizarea radiografiei legislatiei romanesti din domeniul preturilor de transfer prin
comparatie cu legislatiile mai multor state ar fi ajutat la creionarea mai multor carente ale
legislasiei romanesti, si, implicit, la propunerea mai multor solutii pentru imbunatatirea
acesteia (ne-am limitat doar la compararea cu legislatia poloneza din lipsa de spatiu,
pentru a nu extinde cercetarea prea mult si a nu plictisi).

Studiul empiric realizat la nivelul companiilor romanesti a fost limitat la disponibilitatea
informatiilor necesare (desi esantionul initial a fost de 70 de companii, in cazul fiecdrui
an din cei cinci analizati, au existat anumite companii pentru care nu au fost disponibile
informatiile necesare cercetarii intreprinse).

Rezultatele studiului empiric realizat la nivelul specialistilor romani din domeniul
financiar — contabil pot sd nu fie reprezentative, avand in vedere faptul ca rata de raspuns
nu este foarte ridicatd, comparativ cu numarul de e-mailuri efectiv trimise. Totodata,
intrebarile adresate sunt de natura generald, deoarece am dorit sa evitam solicitarea unui
efort prea mare din partea respondentilor (si, astfel, obtinerea unei rate posibile de

raspuns si mai mici).

In incheiere, ne exprimam convingerea ca atingerea obiectivului fundamental al cercetdrii, si

anume dezvoltarea si aprofundarea problematicii relatiilor intre parti afiliate, pundnd accent pe

preturile de transfer nu a fost periclitatd, In mod esential, de limitele prezentate mai sus.

Perspectivele cercetarii

In ceea ce priveste perspectivele viitoare de cercetare in domeniul vizat, acestea sunt, in mare

masurd, legate de dorinta de a anihila limitele cercetdrii de fatd prezentate in sectiunea anterioara.

Prin urmare, consideram ca, in viitor, ar putea fi realizate noi cercetari, precum:

v

v

Extinderea studiului asupra literaturii de specialitate, eventual prin creionarea unei
strategii mai tintite, care sa aiba in vedere, din start, doar articole referitoare la tranzactii
intre parti afiliate, respectiv preturi de transfer (eventual pornind de la tematica jurnalelor
n care articolele sunt publicate).

Realizarea unei radiografii a legislatiei romanesti pivind preturile de transfer fiscale prin

compararea cu legislatia mai multor tari (eventual cu legislatia tuturor celor 28 de state
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membre UE, sau cu legislatia statelor membre OECD, sau cu primele 10 — 20 de state din
lume considerate a avea cea mai dezvoltata legislatie in acest domeniu), cu scopul de a
propune solutii eficiente de imbunatatire a legislatiei romanesti, pornind de la experienta
altor tari.

v' Extinderea studiului privind nivelul de informatii referitoare la partile afiliate prezentate
in cadrul situatiilor financiare asupra unui esantioan mai mare, prin includerea in
cercetare a companiilor listate pe piata Rasdaq, sau crearea unui esantion care sa includa
primele 50 de companii (in functie de indicatori precum cifra dea faceri sau profitul
operational) din fiecare judet din Romania, sau, de ce nu, extinderea cercetarii si asupra
unor companii strdine, care sunt localizate in anumite tari sau care sunt listate pe anumite
piete de capital.

v' Extinderea studiului privind nivelul de informatii referitoare la partile afiliate prezentate
in cadrul situatiilor financiare prin includerea unor noi factori de influentd, cum ar fi
industria in care opereaza companiile analizate, calitatea managementului etc.

v’ Replicarea studiului privind nivelul de informatii referitoare la partile afiliate prezentate
in cadrul situatiilor financiare in aceeasi forma, dar si pentru urmatorii doi — trei ani
ulteriori anului 2012, pentru a evalua, in dinamicd, impactul adoptérii referentialului
IFRS asupra prezentarilor de informatii.

v Elaborarea unor cercetiri cu scopul de a determinarea anumiti factori ce ar avea
capacitatea sa constranga companiile sa respecte cerintele impuse de IAS 24 in legatura
cu prezentarea de informatii referitoare la partile afiliate.

v Extinderea sudiului privind perceptia specialistilor din Roménia asupra domeniului
preturilor de transfer prin elaborarea unor intrebdri mai tehnice, pentru a evalua
dificultatile intAmpinate in practicd si a propune eventuale solutii in vederea remedierii
acestora.

v" Realizarea unor studii care sa evalueze impactul BEPS asupra legislatiei si practicii din

domeniul preturilor de transfer.

In incheiere, dorim sd ne exprimdm convingerea cd numeroasele perspective de cercetare
enuntate mai sus nu fac decat sa reitereze inca o data faptul ca domeniul tranzactiilor intre parti

afiliate §i al preturilor de transfer este unul complex si vast, care constituie o sursa inepuizabild
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de cercetare, datoritd influentei majore pe care o are asupra dezvoltdrii afacerilor si, Intr-o ultima

instantd, asupra dezvoltarii societatii in ansamblul sau.
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